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Ennatyksellinen vuosi 2021

Vuosi 2021 paattyi historiallisen korkeaan tilauskantaan Prima Powerilla.
Koskaan aikaisemmin eivat tilauskirjat ole olleet nain taynna. Myos
kotimaan myynti ylsi historian korkeimpaan tulokseen Suomessa niin
konemaarallisesti kuin euroissakin. Jos tarkastellaan, mista tama myyn-
timaaran lahes triplaantuminen keskivertovuoteen verrattuna johtui,
voidaan listata muutama syy. Suomessa oli suuri konekanta 90-luvun
lopulta, ja tata konekantaa on nyt alettu uusimaan. Investointeja ovat
vauhdittaneet hyva suhdanne, mutta myds verottajan tarjoama tuplapois-
ton mahdollisuus sekd ELY-tuet, joita mydnnettiin paljon.

Olemme Prima Powerilla panostaneet automaatioon ja koneiden helppo-
kayttoisyyteen seka ohjelmistotuotteisiin jo vuosia ja myos tdma panostus
kantoi hedelmaa viime vuonna. Tydntekijoiden saatavuus ei tule helpottu-
maan ja tuotanto on pidettava kustannustehokkaana. Naihin haasteisiin
olemme pystyneet selkedsti vastaamaan. Sen kertoo kauppojen maara.

Tahdomme kiittda vuodesta 2021 ja suunnata katseet jéljelld olevaan
vuoteen 2022. Korona vaivaa yha ja komponenttipula ja hintojen nousu
nakyvat alalla. Myds Vendjan ja Ukrainan vélinen sotatila sekd sen mukanaan
tuomat epavarmuudet maailmantaloudessa vaikuttavat yritysten toimintaan
ja tekevat tulevaisuuden ennustamisesta haastavaa. Talouteen kuuluvat
yla- ja alamaet ja vaikka huolet ovat lisdéntyneet, niiden ei saisi antaa
vaikuttaa yrityksen pitkan tahtaimen tavoitteisiin. Meilld tama tavoite on olla
maailman johtava ohutlevytuotteiden valmistusjarjestelmien toimittaja.
Strategian mukaista tyota kohti tavoitetta on jatkettava. Tama on paras
ohjeemme myos kaikille muille alan yrityksille tassa tilanteessa.

Kevaan kynnyksella kotimaan myynnissa tapahtuu myos henkildmuutoksia.
Naista voitte lukea jaljempaa Nestin sivuilta.

Oikein hyvaa kevaan jatkoa lukijoille!
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IS VETY
Alussa oli mies ja porakone

60-luvun lopulla fysiikan, kemian ja matematiikan lehtori Juhani Antikainen
huolestui opetusvalineiden puutteellisuudesta. Laadukas opetusty0 vaatisi
jotain parempaa ja innostavampaa. Niinpa han suunnitteli ja valmisti
kerhot6ina yhdessa oppilaidensa kanssa muutamia opetusvalineita. Tasta
virisi ajatus oman opetusvalineita valmistavan yrityksen perustamiseen.
Ensimmainen investointi - sahkoporakone - paasikin heti kovaan kayttoon.
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Tana paivana IS-VET Oy on 55 henkilda tyodllistava yritys, jonka viime vuoden
liikevaihto oli 9,4 miljoonaa euroa. Yritys tunnetaan edelleen opetusvalineistaan,
mutta myds erikoiskalusteiden kokonaistoimituksista oppilaitoksiin j
laboratorioihin, sisaltden kalusteet, valineet ja opetusmateriaalit. Taman
lisaksi yritys toimii myos ohutlevyteollisuuden alihankkijana. Asiakaskunta
koostuu paaosin kunnista, kaupungeista ja rakennusliikkeista seka erikois-
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ajoneuvojen valmistajista. Yrityksen tuotanto koostuu paaosin pienista
sarjoista ja raataloidyista erista, joissa toimitusaika on usein lyhyt.

- Yrityksella on oma vahva tuotekehitysosastonsa, mutta ideoita saadaan
my0s asiakasta kuuntelemalla. Olemme panostamassa entista enemman
tuotekehitykseen, kertoo kehitysjohtaja Eki Vauhkonen.

Is-Vetin juuret ovat vahvasti Suomessa ja kotimaisuusaste onkin yli 60%.
My0s paaasiallinen markkina-alue on Suomi. Yrityksen toimipisteet sijait-
sevat lisalmessa ja Jarvenpaassa.

“Yhdistelmdkone on
osoittautunut

jopa tehokkaammaksi

kuin mitd osasimme odottaa.”

Is-Vetilla oli jo ennestaan useita Prima Powerin koneita, kuten
E5-levytydkeskus, robottisarmayssolu ja sarmayspuristin. Kun syksylla
2020 tuli tarve tuotantokapasiteetin lisdamiselle, yritys investoi uuteen,
laserleikkuuta ja lavistysta yhdistavaan Combi Genius 1530 -yhdistelma-
koneeseen, LSR-lastaus- ja pinontarobottiin seka Combo Tower -automaatti-
varastoon.

Uudet koneet mahdollistivat myos tuotteiden valmistustekniikan kehit-
tamisen. Myds yhdistelmakoneen kompaktius ja monipuolisuus ilahdutti;
yhdella koneella pystytaan nyt tekemaan useita eri tyovaiheita ja kappaleet
voidaan pinota tai lajitella luukkujen kautta eri osoitteisiin. Ei enaa rangois-
tairrottelua, eika nain ollen myoskaan kappaleiden mikrokiinnikkeita.
Yhdistelmakoneen modulaarisuus mahdollisti sen, etta vuotta mydhemmin
hankittu BCe Smart -taivutuskone voitiin integroida siihen varaston kautta.

Uusi taivutuskone mahdollisti laadukkaammat tuotteet, silla hitsausten
maaraa on pystytty vahentamaan. Kone avasi uusia mahdollisuuksia myds
tuotteiden kehitykseen ja lisdsi merkittavasti tuotantokapasiteettia.
Taivutuskoneella on mahdollista valmistaa sellaisia osia, joita ei sarmays-
puristimella pysty. Lisdplussana koneen kaytolle on sen ergonomisuus.

- Olemme olleet Prima Powerin koneisiin tyytyvaisia. Myds huolto- ja
varaosapuoli toimivat erinomaisesti, kertoo tuotantojohtaja Mikko Leskinen.
Arvostamme myds koneiden kotimaisuutta. Yhdistelmakone on osoittau-
tunut jopa tehokkaammaksi kuin mitd osasimme odottaa. Automaatio
mahdollistaa myds taysin miehittamattomat ajot.

- Tuotantomme haasteena oli ollut tilan kaytto ja tdhan kompakti Combi
Genius -yhdistelmakone yhdistettyna BCe Smart -taivutuskoneeseen oli
osuva ratkaisu. Olemme voineet valmistaa nyt sellaisia tuotteita, mita
aiemmilla menetelmilla ei olisi ollut mahdollista ja myds tuotteiden laatu on
parantunut. Yhdistelmakone mahdollisti kapasiteetin kasvun ja sitad kautta
myds lisdmyynnin ja liikevaihdon kasvun, Leskinen summaa.

Kuvassa vas. ohjelmoija ja operaattori Annika Pietikainen,
tuotantojohtaja Mikko Leskinen ja kehitysjohtaja Eki Vauhkonen
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IS-VETin viimeisin Prima Power -investointi on kompakti
jarjestelma, jossa on:

@) laserleikkuun ja lavistyksen yhdistdva Combi Genius 1530 -kone
@ LSR1530-lastaus- ja pinontarobotti
€) BCe Smart -taivutuskone

@ Combo Tower 1530/2 -automaattivarasto

Opetusvalineet, erikoiskalusteet ja sopimusvalmistus

IS VET

Toimiala:

Perustettu: 1970

Liikevaihto: 9,4 Milj.€(2021)
Henkilosto: 55

Toimipaikka: lisalmija Jarvenpaa
www.isvet.fi
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Laaja huoltoverkostomme on
kaytossasi

Luottamus ja yhteistyo kaiken perustana

Haluamme olla kumppanisi myos kaupanteon jalkeen. Raatalditya teknista
tukea on tarjolla puhelimitse ja-etayhteyksin. Meilta |0ytyy kattava kirjo
innovatiivisia tukipalveluita, jotka tekevat diagnosoinnistaja vianmaarityk-
sesta nopeampaa ja tehokkaampaa. Palveluihimme kuuluu mm. ennalta-
ehkaiseva tuki, etdvalvonta ja lisatyn todellisuuden etatuki.

Tuki takaa tuottavuuden

Laajan huoltoverkostomme ansiosta pystymme olemaan tukenasi, missa
ikina toimitkaan. Puhelin- ja etdtuki on nopeaa, asiantuntevaa ja tadsmallistg,
koska huoltoasiantuntijatiimilldmme on osaamista kaikista teknologioista ja
niiden kdyttdokohteista. Etayhteyksien ansiosta kriittisetkin ongelmat pysty-
tdan hoitamaan tehokkaasti.

Huoltoasiantuntijamme paadsevat tarvittaessa nopeasti paikan paalle.

Maailmanlaajuisesti Prima Powerilla on yli 400 asiantuntevaa huoltohenkilda.

Jokaiselle teknologialle on myds nimetty erityisesti siihen erikoistuneet
huippuammattilaiset, jotka varmistavat asian valittéman hoitamisen lyhy-
essa ajassa.

Huollon ja tuen uusia mahdollisuuksia

Prima Powerin etahuolto kayttaa viimeisinta teknologiaa hairididen diagno-
sointiin ja korjaamiseen. EtayhteystyOkalujen avulla vianmaaritys on nopeaa
jajos huoltoa tarvitaan paikan paalla, ongelman syy on jo tiedossa.

Lisatyn todellisuuden etatuki on tehokasta ja valitonta - alypuhelimien tai
tablettien kautta voidaan jakaa reaaliaikaista videokuvaa. Teknikkomme
voivat tarkastella ongelmaa suoraan asiakkaan koneessa, diagnosoida
ongelman ja antaa selkeita ohjeita. Tarvittaessa pystytaan myds jakamaan
piirustuksia ja muistiinpanoja.

7

Key to better
productivity

Tiesithan
koulutuksistamme?

Tutustu uuteen
Ota téysi hyoty Huoltopalvelut
irti koneistasi -esitteeseemme:

ja laitteistasi!

Kysy lisaa: https://bit.ly/Huoltopalvelut

huolto@
primapower.com

Yhdistetyn todellisuuden virtuaalinakyma on aito etu. Uutta teknologiaa
sisaltavat lasit yhdistavat fyysisen todellisuuden hologrammeihin. Prima
Power kayttaa naissa laseissa patentoituja ohjelmiaan ja hyddyntaa siten
yhdistetyn todellisuuden valtavaa potentiaalia etdalta tuetuissa koulutuk-
sissa ja huoltotilanteissa. Operaattoreiden kadet pysyvat vapaina koneen
kasittelya varten ja samalla heille voidaan antaa tukea etana.
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J0sat
peraiset varaosamme
koneissa on 3D
tarkastella tarvi r 1 klikata ja ostaa. Jok
s on ndhtévissé e

nka tahansa tarvit-
okkaasti voit ostaa

Puhelin 010 230 7230
Huolto huolto@primapower.com
Varaosat varaosat@primapower.com
Tyo6kalut punch.tooling@primapower.com




Tyokalut tutuiksi

Kuten kaikessa Prima Powerin toiminnassa, myos tyokalujen puolella
tavoitteenamme on aina korkealaatuisuus, asiantunteva palvelu ja
asiakaslahtoisyys.

Meilla on laaja valikoima Prima Powerin koneisiin sopivia vakiotyokaluja ja Tydkalumme valmistetaan EU-alueella ja tdma takaa hyvin

tarvikkeita seka raataloityja erikoistyokaluja. Korkealuokkaisia sérmays- toimivat toimitukset myds ndina haasteellisina aikoina. I‘f I
tyokaluja on saatavilla useilta eri toimittajilta kaikkiin markkinoilla oleviin Prima Powerin lavistystydkalut on valmistettu korkea- K d
kiinnityksiin. Tydkalujen laadukkuuden takaavat vahvat ja pitkaaikaiset laatuisimmasta H-PM®-pulveripikaterdksesta, joka tuo yli w
suhteet johtaviin tyokalujen valmistajiin. 20 prosenttia pidemman kayttoian perinteisiin tyokalu-

terdksiin verrattuna.
Ty6kalutiimin yhteinen vuosikymmenien kokemus tydkalujen ja myds

asentamisen, huollon ja kouluttamisen puolelta varmistaa, etta Id6ydamme Pateva tiimimme tulee myds mielelldan sovittaessa '

juuri oikeat tyokalut asiakkaan tarpeisiin. Tarvittaessa pystymme lisaksi paikanpaalle auttamaan tydkaluvalinnoissa ja ]
tarjoamaan vaihtoehdot tyokalujen korvaamiseen. Seinajoen tehtaan -hankinnoissa. ' , f

néy.ttelytilois.sa pystymme myds ajamaan demokappaleita omilla tydkaluilla ! n'

omissa koneissamme. =y {

Ota yhteytta kaikissa tyokaluasioissa:

Kari Sundberg . Kari Voltti . Jani Sillanpaa

Myyntipaallikko Myyntipaallikko Iy Tekninen asiantuntija
Lavistystyokalut - ~ Lavistystyokalut A Sarmayspuristimet ja -tyokalut
p. 050 3111783 p. 050 311 0620 ,mﬂ p. 050 354 2869
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Suomen ihka ensimmainen
Laser Genius+ Bierkiihl Oy:lle

Mikkelildinen juomateollisuuden laitevalmistaja Bierkihl Oy tunnetaan
suomalaisesta innovatiivisesta osaamisesta ja laadusta. Asiakkaana ovat
juoma-alan johtavat toimijat ja panimot. Yritys toimii myds kanavapuhdis-
tukseen ja polyttoméaan saneeraukseen tarkoitettujen koneiden laitevalmis-
tajana omalla Bos® Cleantec -tuotemerkilla.
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B Bierkiihl

Yritys osti ensimmaisen laserkoneen tuotantoonsa vuonna 2007. Tuolloin
hankittiin kaytetty, mutta taysin kunnostettu FPL6 -laserkone Finn-Powerilta.
Laserleikkuu onkin siita Iahtien ollut oleellinen osa yrityksen tuotantoa.

Vuoden 2019 lopulla yrityksessa alettiin keskustella laserkoneen uusimises-
ta. Keskusteluja kaytiin useita kuukausia, kunnes vuoden 2020 lopulla
tehtiin paatos uuden Laser Genius + -koneen toimittamisesta Mikkeliin.
Uusi konemalli otettiin mukaan keskusteluihin, vaikka sita ei ollut viela edes
virallisesti lanseerattu. Konevalinnassa eras ratkaiseva tekija oli muun
muassa vaihtopdydan katisyys.
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- Oli kriittisen tarkeaa saada vaihtopdyta toisen katisena, kertoo toimitus-
johtaja Pentti Hiltunen koneen ostoprosessista.

Koneen hankintaprosessi oli pitka ja prosessiin osallistui Prima Powerin
lisdksi useita konevalmistajia, kuten Bystronic, Trumpf, Mazak ja Amada.
Loppusuoralle valinnassa paasivat Prima Power ja Amada.

- Laserkoneen valinta oli vaikea, silld saimme nahda Amadan koneen
kaytossa ja myods sen leikkuulaatu oli vakuuttavaa. Tiesimme my0s, etta
Prima Powerin kone on varmasti nopea ja ohjelmistot ovat yhteensopivat.
Koska konetta ei ollut viela lanseerattu, emme voineet olla varmoja sen
laadusta. Otimme kuitenkin riskin ja valitsimme sen, Hiltunen kertoo.

- Paatdkseemme vaikuttivat meidan poikkeuksellisen hyvat kokemuk-
semme Prima Powerin myynnista, kouluttajista, huollosta seka varaosa-
palveluista. Olemme olleet todella tyytyvaisia. Prima Powerilla on tdissa
huippuammattilaisia, jotka usein ylittavat odotuksemme. Tallaisten tyyppi-
en kanssa on mukavaa ja helppoa tehda toita. Se oli iso valintaperuste,
Hiltunen jatkaa.

Kayttoliittyma suomen kielella

Uuteen Laser Genius+ -koneeseen oli saatavilla my6s uutta teknologiaa,
seka suomenkielinen ohjelmisto ja nestaus.

- Uudella kaasumikserilla saamme tuntuvasti paremman nopeuden alumii-
nin leikkuussa ja myds leikkeiden reunan laatu on laadukas. Tama on meille
erittain tarkeaa, koska leikkaamme alumiinian. 50 % tuotannostamme.
Uutta oli myos paletinvaihtaja, jonka saa koneessa kummalle puolelle
tahansa. Prima Powerin palvelun huippulaadun tiesimme jo entuudestaan,
mutta meille oli tarkeaa ja hienoa, etta nyt saamme myos nestauksen ja
operaattorin kayttoliittyman suomeksi. Muutaman toisen konevalmistajan
softa oli sinansa ihan hyvaa, mutta emme halua kayttaa konetta englannin
kielelld. Suomenkielisyys oli meille iso etu, Hiltunen toteaa.
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Toimitusjohtaja Pentti Hiltunen on tyytyvainen uuteen Laser
Genius+-koneeseen

Operaattori Toni Paanasella on laserkoneen kaytto hallinnassa

A
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Prima Power Laser Genius + soveltuu laajalle valikoimalle
materiaaleja ja paksuuksia.

Uusi kone toi tehokkuutta

Koska kone oli taysi uutuus, oli siind aluksi pienta saatamista, kuten sarjan
ensimmaisissa koneissa usein on. Prima Power tarjosi kuitenkin tukea ja
apua, etta kone saatiin tdyteen toimintaansa.

- Kone on nyt taydessa iskussa emmeka voisi olla tyytyvaisempia. Saimme
Suomen ensimmaisen Laser Genius+ -koneen, joka on ratkaisu kaikkiin
tuotannossa olleisiin kehityskohteisiimme. Kone on erittain nopea kayn-
nistaa ja voimme aloittaa leikkuun kaytanndssa valittémasti. Tama ei ollut
mahdollista vanhemmalla CO?-tyyppiselld laserilla. Laser Genius+-kone on
myds tarkempi ja huomattavasti nopeampi, mika mahdollistaa kilpailukyvyn
myds alihankintapuolella, Hiltunen kertoo.

- Kone saatiin myés mahtumaan erittain pieneen tilaan ja pystyimme
muuttamaan hallin layoutia. Koneen kayttaminen on ollut erittain helppoaja
saimme merkittavaa saastda, kun ohjelmistoja ei tarvinnut uusia ollenkaan,
Hiltunen toteaa.

Operaattori Toni Paananen kertoo uuden koneen tuoneen mukanaan
tietenkin myds uutta opeteltavaa.

- Esimerkiksi suuttimen keskittdminen kameran avulla on loistava ominai-
suus, joka saastaa paljon aikaa. Uusi kone on myds erittain tasainen
kayttaa, jolloin mitdan asetuksia ei kaytannossa tarvitse hieroa koskaan
uudelleen. Leikkuulaatu sailyy ja tama saastaa operaattorin aikaa purkami-
seen. Taytyy kylla sanoa, etta koneella ei parjaa yksin, kun ajetaan alle Tmm:n
materiaaleja. Nestin leikkuuaika on niin lyhyt, ettad kone seisoo sen takia,
kun purkua ei ennata yksin tehda. Kiiretilauksissa voidaan avuksi ottaa
toinen mies, jolloin saamme uuden levyn juuri ja juuri lastattua sisdan
ennen kuin vanha on ajettu. Nyt tulee tdissa hiki ja se on huonompi asia,
Paananen nauraa.
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Toimiala:

Perustettu:
Liikevaihto:
Henkil0sto:
Toimipaikka:

Katso videolta Bierkihlin
kokemukset uudesta
|laserkoneesta:

https://bit.ly/Bierkuhl

kuh

Laitevalmistus panimoteollisuudelle,
alipaineistukseen seka
ilmanvaihtokanavien puhdistukseen
1992

2 Milj.€(2021)

8

Mikkeli

Viimeisin Prima Power -investointi:

Laser Genius+ 1530, 6kW + kaasumikseri

www.bierkuhl.com
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Muutoksia kotimaan myynnissa

Saku Harju myyntipaallikoksi

Kotimaan myyntitiimissa aloittaa myyntipaallikkdna toukokuussa Saku
Harju. Saku on monille ennestdan tuttu aikaisemmasta roolistaan tydkalu-
myynnissa ja tulee nyt takaisin yritykseen ottaen vastuulleen asiakkuuksia
Suomessa konemyyjana.

- Olen todella innoissani, kun saan palata Finn-Powerille ja nimenomaan
tehtavaan, josta olen ollut kiinnostunut jo pitkdan. Talo, tuotteet ja asiak-
kaat ovat pitkalti jo tuttuja, mutta odotan, ettad paasen tutustumaan ja
luomaan uusia suhteita, kun paasen konemyyjan roolissa vierailemaan
asiakkailla, Saku kertoo.

Kotimaan myyntitiimin muodostavat jatkossa Jorma Kujala, llkka Hunnakko,
Jani Huopaniemi ja Saku Harju. Suomen ja koko Pohjois-Euroopan alueen
myynnista vastaa myyntijohtaja Aki Ojanen. Sakun ja koko kotimaan myyn-
titiimin voit tavata Lappeenrannassa Ohutlevypaivilla 17.-18.toukokuuta.
Lisatietoa ja ilmoittautuminen: teknologiateollisuus.fi - Ohutlevypaivat
Tervetuloa vaihtamaan kuulumisia!
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Mikko Fiskaalin pitka tyoura Finn-Powerilla paattyy

Mikon terveiset Nestin lukijoille:

- Haluan esittaa kiitokseni kaikille asiakkaille ja yhteistydokumppaneille seka
kollegoille. Matka on ollut pitka ja antoisa. Oli vuosi 2006, kun hain
Finn-Powerille kotimaan myyntipaallikdn tehtaviin ja tulin valituksi. Yritys
on antanut minulle valtavasti oppia ohutlevyalalta ja tilaa kehittya ja kasvaa.
Vuodenvaihteessa minulle avautui mahdollisuus siirtya Stremet Oy:n
toimitusjohtajaksi ja paatin tarttua haasteeseen.

- Olen saanut tyon kautta valtavasti kokemuksia, mita pidan suuressa
arvossa. Syntyneet ihmissuhteet ja kontaktit ovat olleet ensiarvoisen
tarkeita ja haikein mielin joudun naista luopumaan vaihtaessani tehtavaa.
Pidetaan kuitenkin yhteytta. Puhelinnumeroni 050 3122 855 sailyy edelleen
samana, sahkopostilla minut tavoittaa tarvittaessa osoitteesta
mikko.fiskaali@gmail.com.
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Prima Power -myynti

Key to better

productivity
Aki Ojanen Jorma Kujala llkka Hunnakko Jani Huopaniemi Saku Harju After Sales
Myynti- ja Myyntipaallikko Myyntipaallikko Myyntipaallikko Myyntipaallikkd Avoinna arkisin klo 7.30-17.00
markkinointijohtaja, 050 3418599 040 8319450 0452227777 050 598 6811 Puhelin 010 230 7230
North EU Region Huolto huolto@primapower.com

050 566 0914 Varaosat varaosat@primapower.com

Sahkopostit ovat muodossa etunimi.sukunimi@primapower.com

SEINAJOKI

KAPERNAUMI

SEINAJOKI

Finn-Power Oy
Nuppivayla 7
60100 Seindjoki

info@primapower.com
p. 010 278 7111
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